Erhohen Sie lhre Erfolgschancen neue Auftrage tber die Teilnahme an
,Offentlichen Ausschreibungen” in Deutschland zu erhalten. In
diesem Seminar lernen Sie, wie Sie durch Einsatz und Umsetzung von
Best Practice-Losungen erfolgreichere Angebote abgeben. Eine
strukturierte Arbeitsweise und Rollenverantwortung in einem
zeitgemallen Angebotsmanagement kennenlernen. Die Mdoglichkeit mit
professionellen Angeboten auch 6ffentliche Ausschreibungen im
Wettbewerb zu gewinnen.

Dieses Seminar richtet sich an alle, die an der Erstellung von
Angeboten fir offentliche Ausschreibung beteiligt sind:
Accountmanager, Capture-Manager, Angebotsmanager,
Marketingmanager, Produktmanager, sowie vertriebsunterstiitzende
Personen in Projektmanagement und Service.

Ausschreibungen
Angebotsprozess

Offentliche Ausschreibungen
Opportunity Management
Grundlagen Executive Summary
Rollen im Angebotsteam
Kundenorientierung
Wettbewerbsanalyse
Angebotsstrategie
Angebotserstellung

Grundlagen in einer der Bereiche:
Vertrieb, Marketing, Produktmanagement, Projektmanagement

1 Tag (7 Stunden inkl. Pausen)
max. 10
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Angebotsprozess

o Offentliche Ausschreibung
Opportunity Management

o Planto Win

o Executive Summary
Angebotsmanagement

o Angebot planen

o Angebot schreiben

Nach diesem Kurs kann der Teilnehmer:

Erfolgreiche Angebote fiir 6ffentliche Ausschreibungen
erstellen.

Komplexitat der Erstellung erfolgreicher groRer Angebote
erkennen.

Eine strukturierte Vorgehensweise in der Angebotsbearbeitung
umsetzen.

Identifizierung von Informationen (iber den Kunden, das Projekt
und den Wettbewerb benennen, die fiir das Angebot relevant
sind.

Rollen und Aufgaben der verschiedenen in einer strukturierten
Angebotsbearbeitung Mitwirkenden beschreiben.
Kernaufgaben des Angebotsmanagements:

- Informationsgewinnung, Angebotsstrategie, Teamaufbau,
Executive Summary, Angebotserstellung beschreiben und in
grundlegenden Anwendungsfallen durchfihren.

Vermittlung von theoretischem Wissen

,Story Telling” - Praxisbeispiele

Verbindung der Theorie mit Alltagspraxis (Diskussion und
Beispiele im Kontext ,reales Geschaftsleben®)
Anwendung und Selbstiberprifung des Gelernten an
Fallbeispielen (Individual- und Gruppeniibungen).
Arbeit in Workgroups - Online und Seminarraum



